Stellenangebot – Vertriebsleiter Außendienst

Das Unternehmen
VISIOTRAK bietet GPS/GPRS Telematiklösungen für professionelles Flottenmanagement an. Zur Verstärkung unseres Teams, suchen wir einen motivierten Vertriebsleiter für unseren Außendienst im Gebiet Nordrhein-Westfalen.
Stellenbeschreibung/ der Bewerber:
Dynamischer, motivierter und erfolgreicher Bewerber wird die Verantwortung des Verkaufsteam von Deutschland tragen. Verkauf in B2B, er wird sein Team leiten, um die individuellen Leistungen und Kollektivleistungen zu vergrößern. Seine Aufgabe ist es die Kultur und die Politik des Unternehmens weiterzugeben. Französisch oder Englisch als Fremdsprache sind dringend erforderlich, sowie  Erfahrung Team - Management.
Die Voraussetzungen :
· gepflegtes Erscheinungsbild
· Erfahrung im Verkauf (B2B)
· Kommunikationsstark 
· Grundlegende Fachkenntnisse
· Computergrundkenntnisse MS Office
· gute Rechtschreibung
· Englisch oder Französisch als Fremdsprache zwingenderforderlich 
· Erfahrung Team-Managment
· Führerschein Klasse B
· Reisebereitschaft
Das Angebot :
· Festeinstellung
· Festgehalt + Provision + Bonus
· Möglichkeiten : 50T – 100T/ Jahr
· Schulung
· Firmenfahrzeug
· Tankkarte
· Mobiltelefon
· Reisekostenerstattung
· Selbstständiges und Eigenverantwortliches Arbeiten
Wenn Sie interessiert sind, senden Sie bitte Ihren Bewerbung und Ihren Lebenslauf per Email an:
a.ellinghaus@visiotrak.de
oder per Post :

Visiotrak GmbH
Goethestr. 50,

40237 Düsseldorf

